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30.09.2016 г. в предверии Дня тренера партнеры консалтинговой компании «SIMS-group» (включает проект 

«ТВОЙ тренинг») Дмитрий Борисов и Андрей Кичатов выступили на заседании Клуба тренеров: 

Направления роста тренинговой компании 

 

 

В мероприятии приняли участие около 40 тренеров, руководителей 

HR-служб,  представителей  корпоративных университетов крупных 

компаний («Реавиз», РЖД, «Росбанк», «Сбербанк», «Т-плюс» и др.)   

Проведя анализ экономики и тренинговой  отрасли в частности, мы  

выделили тенденции, которые актуализируют новые подходы к 

действиям тренинговых компаний: 

1. Информационная асимметрия в восприятии уровня 

подготовленности тренера (эффект Даннинга-Крюгера)   

2. пере-Зрелость рынка тренинговых программ 

3. Иллюзия доступности технологий (эффект «доктора Фокса») 

Т.о. происходит нивелирование значимости профессии тренера, при 

котором единственным критерием принятия решения становиться 

цена. Мы обратились к рейтингу журнала «Selling Power» 

(www.sellingpower.com), в котором выделено 8 характеристик 

выдающихся тренинговых компаний, сгруппированные в 2 кластера. 

1. Консультирование

2. Адаптация и поддержка 

3. Измерение  результатов

4. Подтвержденная история

5. Глубина и ширина программ 

6. Инновационность

7. Влияние на профсообщество

8. Высокая удовлетворенность

Гигиенические факторы Выдающиеся критерии 

 

На наш взгляд такой подход  к выбору провайдеров должен дать 

новый импульс к развитию тренингового рынка. 

В ходе выступления также были рассмотрены необходимые личные 

компетенции тренера, обеспечивающие исключительный результат, 

и ограничения, которые не позволяют даже самому гениальному 

тренеру в одиночку создавать выдающийся продукт 

Выступление вызвало активную поддержку членов Клуба. В конце 

мероприятия участники горячо поблагодарили докладчиков 

качественную подготовку и проведение презентации (актуальность, 

аналитика, визуализация, «драйв»...).  

Подробности в презентации и статье на www.Utraining.ru  

 

 

 

 

http://www.sellingpower.com/
http://www.utraining.ru/

